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Nachhaltig Bauen – Effizienz optimieren

Bestandsersatz statt energetischer Sanierung
Der Bau neuer Wohnungen ist in vielen Fällen preiswerter als sach- und fachgerecht durchgeführte Sanierungs-
maßnahmen. Für eine umfassende Sanierung, die immer auch eine energetische Ertüchtigung der Bestandsge-
bäude beinhaltet, ist mit 2.000 bis 2.500 €/m² Wohnfläche zu rechnen. Dabei sind dann immer noch Kompro-
misse in Bezug auf Größe, Zuschnitt und Lage der Wohnungen erforderlich.

Die Kölner GAG Immobilien AG entschied sich bei einem Wohnbauprojekt in Köln-Ost-
heim für eine durchgreifende und auch wirtschaftliche Lösung. Die aus den 50er Jahren 
stammenden Bestandsbauten mit 384 Wohnungen wurden abgerissen und durch 477 
neue Wohneinheiten ersetzt. Durch die Neubaumaßnahme, bei der Leichtbetonmauer-
werk in den Dicken 9,5, 11,5, 17,5 und 24,0 cm zum Einsatz kam, konnte die Wohnfläche 
von rund 18.000 m² auf ca. 29.000 m² erhöht werden. Die neuen Gebäude sind barriere-
frei mit ebenerdigen Hauseingängen konzipiert.

Der Kostenvergleich unterstreicht 
die Richtigkeit dieser Maßnah-
me: Die reinen Baukosten beliefen 
sich auf 1.357,65 €/m² Wohnflä-
che. Hinzu kamen ca. 100,00 €/
m² Wohnfläche für den Abriss der 
Bestandsbauten. Geht man von 
rund 2.250,00 €/m² Wohnfläche 
für eine Sanierung aus ergibt sich 
eine Ersparnis von ca. 800,00 €/
m² Wohnfläche. Zu berücksichti-
gen ist dabei, dass mit einer Sanie-
rung das erreichte Qualitätsniveau 
bezüglich Grundrissstrukturen 
sowie Wärme- und Schallschutz 
nicht möglich gewesen wäre.

Bundesverband Leichtbeton

In Köln-Ostheim baut die 
GAG Immobilien derzeit in 
drei Bauabschnitten 477 neue 
Wohnungen.

Objekt Köln-Ostheim: Die 
ehemaligen Bestandsgebäude 
aus den 50er Jahren waren 
aufgrund ihrer schlechten 
Bausubstanz und der über-
holten Grundrissstrukturen 
nicht mehr erhaltenswert und 
wurden abgerissen.
Alle Fotos: Bundesverband 
Leichtbeton, Neuwied
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Uponor ist in Europa und Nordamerika ein führender Anbieter in 
den Bereichen Rohrleitungen und Klimatisierung für privat und 
gewerblich genutzte Gebäude. Uponor bietet Systemlösungen 
zum Kühlen und Heizen und für die Trinkwasserversorgung. Die 
Gruppe beschäftigt 3.200 Mitarbeiter in 30 Ländern und hat im 
Jahr 2010 einen konsolidierten Umsatz von 749,2 Millionen Euro 
erwirtschaftet. Uponor ist ein börsennotiertes Unternehmen. Die 
Aktie wird gehandelt bei NASDAQ OMX Helsinki Ltd., Finnland.

Für unseren Geschäftssitz am Standort Haßfurt suchen wir eine/n

Außendienstmitarbeiter (m/w) – Technischer 
Verkauf Versorgung für das Gebiet Süd Ost (Bayern)

Ihre Aufgabe ...
...In dieser Position repräsentieren Sie das Unternehmen am Markt. Sie setzen die strategischen Ver-
triebsvorgaben des Unternehmens in Bezug auf Produkte, Zielgruppen und Marktsegmente um. Die 
konsequente Betreuung des bestehenden Kundenstamms sowie der Entscheidungsträger für die 
Auftragsvergabe in Bezug auf technische und vertriebsrelevante Fragen gehören ebenso wie die Neu-
kundenakquise und deren Bindung an das Unternehmen durch den Einsatz der zur Verfügung bere-
itgestellten Vertriebsinstrumente zu ihren Aufgaben. Beim Aufbau und Pflege eines Netzwerkes zu 
Markt- und branchenrelevanten Zielgruppen, Institutionen und Partnern arbeiten Sie aktiv mit den 
Vertriebsmitarbeitern der Marktsegmente sowie aus dem Bereich System Sales zusammen. 
Nach der Kompetenzregelung des Unternehmens haben Sie die Projektrabattverantwortung für die 
Vergabe von Sonderkonditionen, leisten nachhaltige Objektverfolgung und berichten an den Verkauf-
sleiter Versorgung Deutschland.
Sie führen Marktbeobachtungen, Wettbewerbs- und Kundenpotentialanalysen durch, halten 
Produktschulungen bei Installateuren, Planern und Großhändlern ab und unterstützen die Abteilung Ser-
vice After Sales bei der Aufnahme und Abwicklung von Reklamationen in der direkten Kundenansprache.

Ihre Qualifikation ...
...Idealerweise haben Sie eine technische oder kaufmännische Ausbildung. Sie verfügen über eine meh-
rjährige Berufserfahrung im Bereich Versorgung und besitzen fundierte technische Kenntnisse sowie 
Kenntnis über allgemeine sowie spezifische Methoden und Instrumente des Fach- und Aufgabengebi-
etes. Sie sind hochmotiviert und haben Spaß am Verkauf. Der Umgang mit den Office-Programmen ist 
Ihnen geläufig. Sie sind kontaktfreudig, treten selbstbewusst auf und arbeiten selbstständig.

Unser Angebot… 
...ist ein abwechslungsreicher und verantwortungsvoller Aufgabenbereich sowie eine leistungsgerechte 
Entlohnung in einem außergewöhnlich erfolgreichen und innovativen Unternehmen.

Sind Sie interessiert?
Dann senden Sie uns Ihre detail-
lierten Bewerbungsunterlagen an 
unsere Personalabteilung.

Uponor GmbH	
Nina Mally		
personalabteilung@uponor.com www.uponor.de

- Stellenanzeige -
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