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TECHNIK
Normen / Veranstaltungen

Innovative Konzepte für Dachausbau gesucht
Konzepte und Lösungen für den innovativen Dachausbau – das sucht die ZEBAU GmbH mit Un-
terstützung der Roto Dach- und Solartechnologie GmbH in einem offenen Ideenwettbewerb. Be-
sonders im Fokus der unabhängigen Fachjury und Expertenkommission: die Nutzung vorhandener 
Gebäude und deren energetische Optimierung in der Metropolregion Hamburg. Wohnraum wird 
immer knapper und das Bauen in Ballungsräumen ist von Angebotsknappheit und Preissteigerung 
bestimmt. Bestehende Quartiere müssen mittlerweile immer mehr nachverdichtet werden, da neue 
Bebauungsflächen fehlen. Die Lösung: der Ausbau von Dächern und Dachräumen. Hier kann vor-
handener Raum optimal genutzt werden.

Wettbewerb

„Neuer Raum – Potentiale unter dem Dach“

Im Ideenwettbewerb für die Metropolregion Hamburg „Neuer Raum – Potentiale unter dem Dach“ werden 
Konzepte und Lösungen für den innovativen Dachausbau gesucht. Die eingereichten Beiträge müssen die 
aktuellen Anforderungen an innerstädtisches Wohnen erfüllen, energieeffizient umsetzbar, finanzierbar 
und ressourcenschonend sein.

Der Wettbewerb richtet sich an Architekten, Ingenieure, Wohnungsunternehmen, Bauträger und In-
vestoren. Eingereicht werden können Beiträge zu den Kategorien Neues Wohnen, Wohnen und Arbeiten, 
Handel und Gewerbe, Kunst und Kultur. Die Projektbeispiele müssen zum Zeitpunkt der Prämierung noch 
in der Planung sein, aber bis Ende 2016 realisiert werden. Eingereicht werden können die Konzepte bis zum 
30. Juni 2015.
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Erdgas und Strom für die Wohnungswirtschaft
Die DEH Deutsche Energiehandels GmbH bietet Wohnungs-
wirtschaftskunden entscheidend mehr: Abrechnungs- und 
Preissysteme, die die Marktmöglichkeiten optimal nutzen. 
Dazu die Wahl zwischen Öko- und Preisvorteilsprodukten. 
Und außerdem eine persönliche Betreuung, die jeweils auf 
die individuellen Bedürfnisse eingeht. 
Angleichung der Laufzeiten unterschiedlicher Standorte? 
Stichtagsgenaue Abrechnung innerhalb eines vorgege-
benen Kurzzeitkorridors? Aber gerne doch!

Sprechen Sie mit uns, lassen Sie sich beraten und noch 
heute ein individuelles Versorgungsangebot erstellen.

http://www.wohnungswirtschaft-heute.de

