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Branchenübergreifende Rechnungsaustausch -  
Aareal Bank bietet neue digitale Lösung BK01 eConnect 
für die Energiewirtschaft an
 
Die Aareal Bank AG baut ihr Leistungsportfolio im Bereich der Energiewirtschaft mit dem neuen 
Produkt BK01 eConnect weiter aus. Die Lösung bietet die Möglichkeit, Daten von Rechnungen im 
SAP-System eines Energieunternehmens standardisiert zu ermitteln und elektronisch zu versen-
den. Die elektronische Rechnung kann dabei ohne große Aufwände den individuellen Kunden-
bedürfnissen angepasst werden. Mit der ENTEGA Energie GmbH, Darmstadt, der RWE Vertrieb 
AG, Dortmund, sowie der ZEAG Energie AG, Heilbronn, konnten bereits drei namhafte Kunden 
gewonnen werden. 

“Für Energieunternehmen ist es von großer Bedeutung den individuellen Ansprüchen ihrer Kunden beim 
Thema elektronische Rechnung gerecht zu werden“, so Andreas Beckmann, Director Integrated Payment 
Solutions und verantwortlich für das Geschäft der Aareal Bank AG mit der Energiebranche. “In der Regel ist 
damit ein hoher technischer Anpassungsbedarf – eine kleinteilige, manuelle Datenaufbereitung mit vielen 
einzelnen Prozessschritten und zahlreichen Fehlerquellen – verbunden. BK01 eConnect löst dieses Problem 
über ein automatisiertes Verfahren.“ 

http://www.wohnungswirtschaft-heute.de
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“Die Aareal Bank Gruppe versteht sich als Innovationstreiber auf dem Gebiet der Digitalisierung“, betont 
Thomas Ortmanns, Mitglied des Vorstands der Aareal Bank AG und zuständig für den Bankbereich Woh-
nungswirtschaft und Energiewirtschaft. BK01 eConnect stellt für die Aareal Bank Gruppe eine bedeutende 
Erweiterung ihres Lösungsportfolios für die Energiewirtschaft dar. Das Anwendungsspektrum ist dabei 
sehr groß, weil der standardisierte, branchenübergreifende Rechnungsaustausch nicht nur mit Wohnungs-
unternehmen, sondern auch mit Filialisten und Gewerbe-/Industriekunden stark erleichtert wird. “Diese 
durchgängige digitale Prozesskette ist eine wesentliche Grundlage für Qualität, Transparenz sowie Effizienz 
und damit letztlich auch für eine hohe Kundenzufriedenheit“, so Thomas Ortmanns weiter. 

Sven Korndörffer 

Wer aufhört zu werben, um Geld zu sparen, kann 
ebenso seine Uhr anhalten, um Zeit zu sparen. Henry Ford

Wir lassen Ihre Uhr weiterlaufen! 
Gerd Warda warda@wohnungswirtschaft-heute.de
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